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PIATA - CEREREA, OFERTA S| FORMAREA PRETURILOR

Piata este expresia economica fundamentala a cooperarii sociale.

Piata nu semnifica un spatiu geografic anume, ci un proces, adica un sistem de
schim-buri voluntare de drepturi legitime de proprietate privata. Numaila un
nivel superficial am putea considera ca schimbul se refera la transferul de
bunuri si servicii. De fapt, schimbul se refera in esenta la un transfer de
drepturi de proprietate asupra bunurilor implicate. Existenta proprietatii
private este conditia necesara a existentei pietei, asa cum existenta monedei
este conditia necesara pentru efectuarea calculelor economice.

Schimbul este fenomenul esential al formarii pretului. Pretul reflecta, in mod
necesar, o interactiune intre cerere si ofertd. Tnainte de a explica formarea
pretului, vom descompune analitic cererea si oferta, in calitate de legitatii
esentiale ale vietii economice.

1. Cererea si oferta — legi economice fundamentale

Tn analiza fenomenului cererii distingem doud concepte: cererea completasi
cererea propriu-zisa.

Cererea completa

Cererea completa descrie relatia dintre cantitatea solicitata dintr-un bun si
factorii care o influenteaza. Acesti factori sunt:

v’ Pretul propriu al bunului (P,). intre pretul unui bun si cantitatea cerut3 se
manifesta o relatie inversa: la un pret mai mare pe piata consumatorii vor
solicita o cantitate mai mica din bunul respectiv (legea cererii).

Legea cererii nu este dedusa din experienta, din observarea faptului ca pe
piata oamenii isi reduc cantitatile cerute atunci cand preturile cresc. Legea
cererii este o constructie apriorica, ce descrie in mod universal intregul
comportament uman.
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Legea cererii este dedusa din legea utilitatii marginale descrescande; conform
acesteia, atunci cand individul dispune de o cantitate mai mare dintr-un bun,
e de lasine inteles ca valoarea marginala pe care el o atribuie bunului respectiv
va fi mai mica. In termeni monetari, aceastd valoare este reprezentatd de
pretul bunului respectiv.

v’ Pretul altor bunuri (P,) . Individul decide cantitatea solicitatd dintr-un bun
in cadrul unei operatiuni generale de maximizare a utilitatii sale.

Fie A si B doua bunuri. Atunci cand cresterea pretului bunului A determina
(caeteris paribus) cresterea cantitatii solicitate din bunul B, numim bunurile A
si B substituibile.

Atunci cand cresterea pretului bunului A determina (caeteris paribus)
scaderea cantitatii solicitate din bunul B, spunem ca A si B sunt bunuri
complementare.

v/ Gusturile sau preferintele (G).intre preferintele de consum si cerere se
manifesta o relatie directa: in conditiile unor preferinte mai puternice pentru
anumite bunuri, cererea pentru ele va fi mai mare. Schimbarea preferintelor
modifica, indepentent de ceilalti factori, cantitatea solicitata.

v' Venitul individului si distributia venitulrilor in colectivitate (V).Intre nivelul
venitului si cerere se manifesta o relatie directa: la un venit mai mare, oamenii
vor putea sa achizitioneze cantitati mai mari din bunurile dorite.

v’ Anticipdrile consumatorilor (A).Orice persoand, fie ea in calitate de
consumator sau de producator, isi proiecteaza actiunile atat pe piata
prezenta, cat si pe o piata viitoare: actiunile din prezent reflectaintotdeauna
anumite anticipari cu privire la evolutia evenimentelor.

De exemplu, daca cineva anticipeaza ca pretul unui bun va creste in perioada
urmatoare, atunci in prezent cererea va creste. Similar, daca se anticipeaza
reducerea pretului, cererea se reduce in asteptarea unui pret mai mic.

v Inclinatia sau atitudinea fatd de risc (R). Anumite bunuri comportd un
anumit grad de risc. In acest caz, inclinatia spre risc a fiecirui consumator va
determina cererea sa pentru bunurile respective.

=> functia cererii complete este: Cc=f (P, Po, V, A, G, R)
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Cererea propriu-zisa

Cererea propriu-zisa reprezintarelatia dintre cantitatea solicitata dintr-un bun
si pretul propriu al acestui bun. Ea arata cantitatea solicitata dintr-un bun la
fiecare pret al acestuia, atunci cand ceilalti factori de influenta din cadrul
cererii complete se mentin constanti.

Sa presupunem ca eu am mere si tu portocale. Eu imi doresc portocale si sunt
dispus saiti ofer merein schimb pentru a le obtine. Sa spunem ca la un pret de
5 mere per portocala as cumpara o singura portocala, la un pret de 4 mere per
portocala as cumpara 2 portocale, la un pret de 3 mere per portocala as
cumpara 3 portocale, si asa mai departe.

Relatia intre cantitatea ceruta si pret va arata in modul urmator:

Pret portocale Numar de
(exprimat in mere) portocale cerute
5 1
4 2
3 3
2 4
1 5

Tn aceste conditii, cererea mea de portocale poate fi reprezentatd grafic in
felul urmator:

>
>

mere per
~ (n Ppotocald

w
>

N
>

1 2 3 4 5 portocale=
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Ceea ce trebuie observat este ca intre pretul bunului si cantitatea ceruta se
manifestad o relatie inversd. Aceasta concluzie nu este dedusa din experienta,
ci este o consecinta a legii utilitatii marginale descrescande: intrucat fiecare
unitate suplimentara dintr-un bun va fi folosita pentru satisfacerea unei nevoi
mai putin intense, oamenii vor fi dispusi sa plateasca un pret mai mic pentru
fiecare unitate aditionala din bunul respectiv.

Desi cererea pentru un bun este, matematic, discretda (oamenii cumpara
portocale intregi si nu felii oricat de mici), cel mai frecvent, pentru facilitarea
ilustrarii, cererea va fi reprezentata grafic printr-o linie dreapta sau o curba
convexa inclinata negativ.

Pentru cazul exemplului de mai sus, curba cererii ar arata in felul urmator:

a

mere per

& n potocal

1 2 3 4 5 portocale>

Spre deosebire de conventia din matematica, cantitatea ceruta (variabila
dependenta) este reprezentata pe abscisa, iar variabila independenta (pretul)
este reprezentata pe ordonata.

Alaturi de cerere, in teoria economica se foloseste si un alt concept: cantitatea
cerutd. Cantitatea cerutd are ses numai in legdturd cu un anumit pret. in
functie de nivelul la care se exprima relatia dintre pretsi cantitatea ceruta,
distingem intre cererea individualasi cererea pietei.

Cererea individuald ilustreaza relatia dintre cantitatea solicitata dintr-un bun
de catre un consumator si pretul propriu al acelui bun.

Cererea pietei exprima relatia dintre cantitatea ceruta dintr-un bun la nivelul
pietei (de catre toti consumatorii la un loc) si pretul propriu al bunului.
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Curba cererii pietei se obtine prin insumarea orizontala a curbelor cererilor
individuale, adica prin insumarea cantitatilor cerute de toti consumatorii la
fiecare nivel al pretului.

Modificarea cererii

Atunci cand se modifica pretul propriu al unui bun, are lor modificarea
cantitdtii cerute. Din punct de vedere grafic, aceasta se reprezinta printr-o
deplasare de-a lungul curbei cererii.

PA Modificarea cantitatii cerute P‘ Modificarea cererii

Atunci cand se modifica un alt factor din functia cererii complete, are loc

modificarea cererii. Operatiunea respectiva va fi reprezentata grafic prin
deplasarea curbei cererii.

Exemplu: atunci cand se produce o crestere a intensitatii preferintelor
consumatorilor pentru un anumit produs, curba cererii se deplaseazain sus, in
afara sau in directia nord-est. Spunem ca cererea creste (la fiecare pret se
solicita o cantitate mai mare, sau pentru aceeasi cantitate consumatorii sunt
dispusi sd plateascd mai mult). in mod similar, atunci cdnd se produce o
scadere a intensitatii preferintelor pentru un anumit produs, curba cererii se
deplaseazain jos, in interior sau in directia sud-vest. Spunem ca cerea scade.

Oferta completa

Oferta completadescrie relatia dintre cantitatea oferita dintr-un bun si
ansamblul factorilor care influenteaza aceasta cantitate in mod direct.

Acesti factori sunt:



Microeconomie - note de curs Prof. univ. dr. Cosmin Marinescu

v' Pretul propriu al produsului (P,).Intre pretsi cantitatea oferitd existd o
relatie directa. Aceasta idee formeaza continutul legii economice a ofertei:
atunci cand pretul creste, ofertantii, anticipand oportunitatile de crestere a
profitului, vor decide sporirea cantitatii oferite.

v’ Pretul altor bunuri (P,;). Economia este o structura productivdin care
resursele sunt alocate alternativ intre diferitele sectoare sau domenii
economice. Intreprinzatorii decid alocarea resurselor productive disponibile
in functie de semnalele pe care le receptioneaza din sistemul preturilor. De
exemplu, atunci cand intreprinzatorii anticipeaza cain urmatorul an agricol
pretul graului va creste comparativ cu pretul porumbului, ei vor decide sa
aloce suprafete mai mari cultivarii graului, ceea ce inseamna ca vor ramane
mai putine suprafete de plantat cu porumb. Tn general, atunci cAnd sunt
directionate mai multe resurse catre un anumit domeniu sau sector economic,
vor ramane mai putine resurse pentru celelalte sectoare.

v' Pretul factorilor de productie (Py).Intre preturile factorilor de productie si
cantitatea oferita se manifesta o relatie inversa. Cu cat factorii de productie
vor fi mai scumpi, cu atat intreprinzatorii, potrivit capacitatii disponibile, vor
achizitiona cantitati mai mici din acestia, ceea ce inseamna ca productia va fi
mai mica, iar oferta se va reduce.

v’ Fiscalitatea (F). Pentru orice intreprinzator, impozitele reprezinta un cost.
Cu cat povara fiscala va fi mai mare, cu atat capacitatea disponibila de
productie se va diminua. In acelasi timp, impozitele reduc stimulentele
posibililor producatori de a intra pe piata. Prin urmare, intre nivelul
impozitelor si oferta se manifesta o relatie inversa.

v Tehnologia (T). Orice act de productie se caracterizeaza prin utilizarea unei
anumite tehnologii. Cu cat aceasta este mai performanta, cu atat
productivitatea va fi mai mare, iar productia si oferta vor fi mai mari. Astfel,
productia si oferta se gasesc intr-o relatie directa cu gradul de tehnologizare
si cu performanta tehnologica.

v’ Anticipdrile ofertantilor (A).Daca producdtorii anticipeazd cresterea
pretului bunului produs de acestia in perioada urmatoare, oferta pentru bunul
respectiv se va reduce: producatorii vor prefera ca, in prezent, sa constituie
sau sa isi mareasca stocurile pe care sa le valorifice in viitor la un pret mai
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mare. Daca ei anticipeaza scaderea pretului, vor decide saisi mareasca oferta
prezenta pentru a-si valorifica productia la pretul actual, presupus mai mare.

v' Inclinatia spre risc a producdtorilor (R).
=> functia ofertei complete este: O.= f(P,, Po, P;, F, T, A, R)
Oferta propriu-zisa

Oferta propriu-zisa reprezinta relatia dintre cantitatea oferita dintr-un bun si
pretul acelui bun. Aceasta indica nivelul cantitatii oferite la fiecare pret, atunci
cand ceilalti factori de influenta se mentin constanti.

Linia care descrie grafic oferta este curba ofertei. Aceasta este de regula o
dreaptd sau o curbd convexd inclinatd pozitiv. Inclinatia pozitivd a curbei
ofertei reflecta relatia directa intre cantitatea oferitasi pret.

PT O

N
e

Dupa nivelul la care se formeaza oferta, avem:

Oferta individuald = relatia dintre cantitatea oferita de un anumit producator
individual si pretul propriu al produsului.

Oferta pietei = relatia dintre cantitatea oferita de catre toti producatorii dintr-
o ramurasi pretul produsului.

Curba ofertei pietei se obtine prininsumarea pe orizontala a curbelor ofertelor
individuale sau, altfel spus, prin insumarea cantitatilor oferite de producatori
la fiecare pret.

Modificarea ofertei

Atunci cand se modifica pretul propriu al produsului, are lor modificarea
cantitdtii oferite. Din punct de vedere grafic, aceasta se reprezinta printr-o
deplasare de-a lungul curbei ofertei.
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Atunci cand se modifica un alt factor din functia ofertei complete, are loc
modificarea ofertei. Operatiunea respectiva va fi reprezentata grafic prin
deplasarea curbei ofertei.

N

P

2. Elasticitatea cererii si ofertei

Elasticitatea cererii la pret reprezinta sensibilitatea cantitatii cerute in raport
cu o anumita modificare a pretului. Ea se calculeaza ca raportul dintre
modificarea procentuala a cantitatii cerute si modificarea procentuala a

%AQc _ _AQ P
%AP AP Qf

pretului:|Ecp = —

Tn general, in teoria economicd se utilizeaza o anumita inclinatie generala a
curbei cecerii pentru a sugera tipul de elasticitate. Totusi, e important de
mentionat faptul ca elasticitatea cererii variaza in functie de zona, segmentul
sau punctul curbei cererii in care aceasta se masoara.

Presupunem ca cererea are o functie liniara (curba cererii e o linie dreapta de
ecuatie Q=a-bP). Astfel, raportul —AQ/AP, care evidentiaza panta curbei cererii
si a carei valoare poate fi evidentiata prin derivata de ordinul | a functiei
cererii, este constant.

Asadar, valoarea coeficientului de elasticitate Ecp deprinde numai de raportul

P/Q:
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/
a/b Ecp>1
Ecp=1
/
a/2bf-"m Ecp<1
,\‘\ Ecp=0
-

Exista cinci tipuri de cerere in functie de criteriul elasticitatii:

Cererea perfect inelastica: Indiferent de modificarea pretului, cantitatea
ceruta ramane neschimbata: Ecp=0.

»
>

Qo=Q1 Q¢

Cererea inelastica: O anumita modificare a pretului determina o modificare
inversa , dar de mai mica intensitate a cantitatii cerute: O<Ecp<1.

A

P

Po

P4

v

Cererea unitara: O anumita modificare a pretului determina o modificare in
sens invers a cantitatii cerute, cu aceeasi intensitate: Ecp=1.
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Cererea elastica: O anumita modificare a pretului antreneaza modificarea

inversa,dar de mai mare intensitate a cantitatii cerute: Ecp>1.

Cererea perfect elastica: Este acea cerere adresata firmei de pe piata perfect

concurentiala pentru care, la nivelul pretului de echilibru, se poate

tranzactiona o cantitate oricat de mare: Ecp=c-.

A
P

P -

W O a

Nivelul coeficientului de elasticitate ce caracterizeaza cererea pe o anumita

piata este o informatie foarte importanta pentru producator (vanzator),

deoarece pe baza ei poate fi elaboratd decizia privind evolutia pretului. Tn
sinteza, relatia dintre tipul de cerere si deciziile intreprinzatorului privind

pretul este prezentata in tabelul urmator:

Tipul de cerere Ecp Relatia pret-venit | Decizia privind pretul
2. Inelastica O<Ecp<l | Directa Cresterea pretului

3. Unitara Ecp=1 Venit maxim Mentinerea pretului
4. Elastica 1<Ecp<ee | Inversa Reducerea pretului

Ce determina elasticitatea sau inelasticitatea cererii pentru un bun?

Disponibilitatea de inlocuitori buni este cu siguranta un factor important: cu

cat exista mai multe substitute pentru un bun, cu atat cumparatorii vor

reactiona maiintens la modificarea pretului, alegandu-I pe cel mai convenabil.
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Sa luam spre exemplu cererea de sare. Sarea este un bun din care nu avem
nevoie de cantitati foarte mari si pentru care nu exista multi inlocuitori.
Cererea de sare pare sa fie foarte inelastica, daca nu cumva chiar perfect
inelastica. Chiar daca sarea s-ar scumpi, nu poti prepara pastrama cu zahar in
loc de sare. lar daca sarea s-ar ieftini, pentru prepararea pastramei nu vom
folosi mai multa sare decat prescrie reteta.

Se poate insa sa exageram cand consideram cererea pentru sare atat de rigida.
Pe timp de iarna, oamenii obisnuiesc sa imprastie sare pe trotuare sau pe
scarile de la intrare pentru a topi gheata. Daca insa sarea ar deveni de zece ori
mai scumpa, acest obicei s-ar dovedi pentru multi prea costisitor si ar putea fi
inlocuit cu spargerea si maruntirea ghetii.

Spre deosebire de cererea pentru sare ca bun generic, cererea pentru marca
X de sare este mai putin rigida, intrucat acest bun poate fi inlocuit in mod
satisfacator cu alte marci de sare. In mod asemanétor, cererea pentru marca
X de sare la magazinul M este cu mult mai elastica, existand o multime de
substitute pentru ea. Astfel, vanzatorii care ar incerca sa ridice considerabil
pretul pentru a profita de faptul ca cererea totala de sare este foarte rigida
vor constata cu uimire ca isi pierd clientii, caci cererea pentru sarea pe care o
vand ei este de fapt una elastica.

Elasticitatea ofertei la pret
Elasticitatea ofertei la pret reprezinta sensibilitatea cantitatii oferite in raport

%AQc _ AQ P
%AP AP Q[

cu o anumita modificare a pretului: |Eop =

Exista 5 tipuri de oferta in functie de criteriul elasticitatii:

Oferta perfect inelastica: indiferent de modificarea pretului, cantitatea oferita
ramane aceeasi: Eop=0.

v

Q1=Q; Qo
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Oferta inelastica: modificarea pretului determina modificarea cantitatii
oferite in acelasi sens, dar de o mai mica intensitate decat modificarea
pretului: O<Eop<1.

>

Ql2<—‘Q1 Qo

Oferta unitard: modificarea pretului determina modificarea cantitatii oferite
in acelasi sens si cu aceeasi intensitate: Eop=1.

»
>

Q <— éh Qo

Oferta elastica: modificarea pretului determina modificarea in acelasi sens si
de o mai mare intensitate a cantitatii oferite: Eop>1.

»

Qz «—Q Qo

Oferta perfect elastica: acea oferta pentru care, la nivelul pretului de echilibru,
se poate tranzactiona intreaga cantitate oferita, oricat ar fi de mare: Eop=c~.

A
P

v

Q Q Qo
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3. Efectele preturilor administrate

Cazul pretului minimal

Este vorba de acea situatie cand guvernul stabileste pe piata unui anumit
produs un pret mai mare decat pretul de echilibru (un pret minimal, adica un
nivel pana la care pretul poate sa scada). Aceasta interventie guvernamentala
este motivata de dorinta de a stimula producatorii sau de a spori rentabilitatea
unui anumit domeniu. Tnsad producdtorii nu vor putea si vanda cat doresc
deoarece, la un pret mai ridicat decat cel de echilibru, disponibilitatea
consumatorilor de a cumpara produsele respective se va reduce.

Pe piata se va forma o ofertd excedentara (cantitatea oferita va fi mai mare
decat cantitatea ceruta: Q,>Qc). Resorbirea ofertei excedentare se va realiza
doar odata cu eliminarea masurilor discretionare de stabilire a unui pret
minimal, superior pretului de echilibru.

Cazul pretului maximal

Guvernul stabileste pe piata unui anumit produs un pret mai mic decat pretul
de echilibru (un pret maximal, adica un nivel pana la care pretul poate sa
creascd) cu intentia de a facilita accesul consumatorilor la anumite produse
considerate de baza. Consumatorii nu vor putea insa cumpara atat cat doresc
deoarece, in conditiile unui pret mai scazut decat cel de echilibru, producatorii
vor considera acel domeniu mai putin rentabil si vor decide sa micsoreze
cantitatile oferite.
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P sk
Pmax

Tn aceste conditii, pe piatd se va manifesta un deficit de ofertd (Q.,<Q),
dezechilibru ce nu se va putea remedia decat in momentul in care guvernul va
elimina masura de stabilire a pretului maximal.

Exemplu: Guvernul constata ca pretul laptelui este ridicat si ca multi oameni
nu si-l pot permite. Cum laptele este un aliment care nu ar trebui sa lipseasca
din alimentatia nimanui, guvernul decide sa fixeze prin lege nivelul maxim la
care se poate ridica pretul unui litru de lapte (bineinteles, sub nivelul pretului
de echilibru), pentru ca si cei cu venituri modeste sa poata consuma lapte
macar o data pe luna.

Tn conditiile in care costurile pe care fermierii trebuie sa le suporte pentru
producerea laptelui au ramas neschimbate, iar veniturile pe care acestia
anticipeaza ca le vor obtine in urma vanzarii laptelui se reduc, unii producatori
ar putea estima ca aceasta afacere nu mai este rentabila si ar putea hotari sa
paraseasca acest domeniu de activitate. Ei s-ar putea indrepta, spre exemplu,
spre producerea unor alte produse lactate, precum branza sau smantana, sau
spre orice alt domeniu in care guvernul nu a impus un pret maximal. Tn orice
caz, cantitatea de lapte pe care producatorii vor fi dispusi sa o ofere spre
vanzare la pretul impus de guvern se va diminua.

Astfel, desi vor exista mai multi oameni dornici sa cumpere lapte la noul pret,
numarul celor care vor cumpara efectiv laptele va fi mai mic, ceea ce va face
ca numarul celor nemultumiti sa creasca.

Vazand in aceasta un nou esec al pietei, guvernul ar putea sa incerce sa
remedieze situatia fixand un pret maximal pentru fan, pentru a reduce
costurile producatorilor de lapte si pentru a-i stimula sa isi extinda activitatea.
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Tnsa aceastd noua interventie nu numai cd nu va rezolva problema, ci o va
adanci si mai mult, extintzand-o si in alte domenii.

Solutia la problema nou aparuta nu consta in interventia guvernului prin noi
si noi reglementari, ci tocmai in eliminarea restrictiilor de pe piata. Acesta este
singurul mod in care se va putea egaliza din nou cantitatea ceruta cu cea
oferita astfel incat ambele parti sa fie satisfacute.

(vezi demonstratia lui Ludwig von Mises, Politici economice. Ganduri pentru
cei de azi si cei de mdine, Editura Nemira, Bucuresti, 1998, online la:
http://mises.ro/158/iii-intervenionismul )




